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AVANZATA DEGL

NVERTER IBR

IN ITALIA IL BUSINESS DEI TRASFORMATORI PREDISPOSTI PER L'ACCUMULO E STABILE. LE NUOVE
INSTALLAZIONI IN AMBITO DOMESTICO SONO PRESSOCHE SEMPRE “BATTERY READY" E NON

S| VERIFICANO FENOMENI DI CALO DEI PREZZI LEGATI AL RALLENTAMENTO DEL COMPARTO
RESIDENZIALE. MENTRE | CASI DI OVERSTOCK SI STANNO AVVIANDO ALLA RISOLUZIONE.

CON LA FINE DEL SUPERBONUS SERVE TUTTAVIA UNO SFORZO MACGIORE DA PARTE DEGLI
INSTALLATORI, Al QUALI SONO RICHIESTE COMPETENZE E CONOSCENZE APPROFONDITE

DI MONICA VIGANO

urante gli ultimi anni, in ambito residenzia
le, il Superbonus ha contribuito allo sdoga
namento dei sistemi di accumulo connessi
agli impianti fotovoltaici. Tra i componenti
di questa abbinata ci sono gli inverter ibridi, che
tramite connessione in corrente continua consen
tono di trasferire direttamente lenergia prodotta
dall'impianto solare alla batteria riducendo al mini
mo eventuali perdite dovute al processo di conver-
sione della corrente continua in alternata.
Ma lo stop alla maxi agevolazione unito alla can
cellazione di sconto in fattura e cessione del credito
hanno portato a un sensibile rallentamento della
domanda di nuove installazioni in questo segmen:
to di mercato. A risentirne, non solo gli impianti
fotovoltaici ma anche e soprattutto i sistemi di sto-
rage, il cui costo é spesso un deterrente per l'utente

finale.

per gli installatori sembrano pararsi all'orizzonte

Questa situazione ha portato alla regi di
giacenze di magazzino dei componenti di un im
pianto fotoveltaico, compresi gli inverter ibridi che
appunto nascono per un utilizzo con batterie.

Daltro canto peré ci sono all'orizzonte fattori che
potrebbero riportare vivacita alla domanda di
nuovo installato. In prima battuta, il prevedibile
aumento dei costi dell'energia dovuto a un sicuro
incremento della domanda energetica nei mesi in

nuove importanti opportunita da cogliere.

A PROPOSITO DI INVERTER IBRIDI

In generale ormai da qualche anno il trend & quello
di optare per l'installazione di inverter ibridi che
predispongano quindi i nuovi impianti fotovoltai
ci all'integrazione con batterie. Questo trend, in
riferimento al mercato residenziale, ha avuto una
spinta decisiva con il Superbonus che ha portato

vernali ma anche all'attuale si

all della collettivita la soluzione dello

In questo contesto, I'utente finale potrebbe tornare
a sentire la necessita di indipendenza energetica a
vantaggio di autoproduzione e autoconsumo. Il che
quindi potrebbe tradursi in una crescita della do
manda di nuove installazioni.

Insomma, i tempi bui potrebbero finire presto. E

storage. Oggi quindi la maggior parte delle instal
lazioni e delle richieste prende in considerazione
inverter ibridi che sono quindi considerati lo stan
dard di riferimento di questo segmento. «Nel nostro
caso, due terzi degli inverter che abbiamo venduto
quest'anno in ambito residenziale sono di tipo ibri
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DAL CRAFICO EMERGE
LA PREDOMINANZA
DELLE INSTALLAZIONI
"LATO PRODUZIONE IN
CORRENTE CONTINUA®
{DC] QUESTA
CONFIGURAZIONE

Distribuzione in percentuale dei sistemi

di accumulo per configurazione al 30 giugno 2023

Fa OIN
PARTICOLARE AGUI
INVERTER IBRIDI
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CASI | NUOVI SISTEMI

DI ACCUMULO SONO
STATI INSTALLATI CON
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FONTE: ELABORAZIONE ANIE RINNOVABILI SU DATI TERNA

do e un terzo é di stringas, spiega Riccardo Filosa,
sales director di ZCS Zucchetti Centro Sistemi.
«Questo anche perché in ogni abitazione le abitu

dini sono pit meno le stesse e i consumi sono per
loro natura spostati nella fascia serale. Per questo
la valutazione dello storage non incontra grandi
ostacoli. Possiamo dire che oggi il cliente residen

ziale, quando valuta un impianto fotovoltaico, lo
pensa completo di inverter ibrido e batterier. An

che nel caso in cui l'end user non proceda con l'in

stallazione di un sistema di storage, spesso decide
di abbinare all'impianto fotoveltaico comunque un
inverter ibrido con l'intento di essere pronti per il
futuro. «Questo permette al cliente di avere un si

stema che & gia predisposto per integrare batterie
quando saranno pronti per farlo, sia che si tratti di
wvolonta personale, sia che sia incentivato da nuove
regolamentazioni o sussidis, evidenzia Davide Ti

nazzi, CEO di Energy SpA. «E un'ottima idea, ma
bisogna essere certi che le batterie di domani siano
compatibili con gli ibridi di oggi e questo non tutti i
costruttori sono in grado di garantirlos.

LE GIACENZE A MACAZZINO

Se pero é vero che la valutazione del cliente finale
oggi abbraccia quasi di prassi fotovoltaico e stora

ge, & altrettanto vero che attualmente la doman

da di nuove installazioni in ambito resi iale
sta attraversando un periodo di rallentamento.
C’@ meno fretta d'installare rispetto al 2022. Que

sto & dovuto dal calo dei costi energetici rispetto
a quel pericdo e al contrario dall'aumento del co

sto del denaro. Questi trend creano un clima di
attesa e rinvio di investimenti da parte dell'end
user. A questo si aggiunge una programmazione
da parte dei distributori in alcuni casi influenza

ta dal timore di shortage e quindi in taluni casi
superiore alle reali necessita. Questi fattori, con

giuntamente, hanno generato una situazione di
magazzino opposta rispetto a quella di fine 2022
e caratterizzata da un eccesso di offerta di pres

soché tutti i componenti di un impianto fotovol

taico, compresi gli inverter.

Tuttavia, in questo caso le giacenze registra

te sono minori rispetto ad esempio a quelle dei
moduli. Secondo Arcangelo Lo lacono, direttore
sviluppo di Growatt Italia «la situazione delle gia
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ENCON
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cenze di magazzino inizia a semplificarsi e risol
versi e siamo fiduciosi che entro la fine dellan
no si tornera ad una rotazione stabile su tutti i
segmentis. In effetti questo ottimismo & condiviso
anche da altri operatori secondo i quali i produt
tori stanno gestendo da tempo e ormai superan
do la problematica relativa all'overstock, che co
munque sta interessando gli inverter in misura
minore rispetto ai pannelli. sLinverter & un pro
dotto maggiormente differenziato per mercato e
per segmento rispetto al modulo, che invece € un
prodotto piu standardizzato. Per questo il feno
meno di overstock nel caso degli inverter € meno
amplificato e piu gestibiles, sostiene Riccardo Fi
losa di ZCS Zucchetti Centro Sistemi.

LA PRESSIONE SUI PREZZI

Per tutti questi motivi, la pressione sui prez
zi degli inverter non é particolarmente sentita.
«La cosiddetta guerra dei prezzi con importan
ti promozioni finalizzate allo svuotamento dei
magazzini dei distributori non sta interessando

al momento il business degli inverter che sotto
questo punto di vista risulta ancora in salute e
non inflazionatos, spiega Alfonso D'Alessandro,
country manager ltalia di SAJ. D'Alessandro evi
denzia inoltre come la contrazione del mercato si
registri maggiormente sui prodotti di bassa gam
ma ovvero quelli destinati a fasce medio-basse.
Queste infatti stanno soffrendo le congiunture
del momento tra cui l'innalzamento dei tassi di
interesse e, quindi, hanno una capacita di spesa

sensibilmente ridotta. <A questa situazione si ag

giunge ad esempio la massiccia entrata nel mer

cato di nuovi fabbricanti asiatici con quotazioni
molto aggressive ed elevata disponibilita. Questo
ha alimentato e velocizzato la spirale in discesa
dei prezzi innescata da produttori che volevano
tutelare la propria market shares, aggiunge Al

fonso D'Alessandro di SAJ.

In questo contesto, alcuni produttori lanciano un
monito agli installatori. Comprare prodotti a bas

so costo infatti comporta il rischio di acquistare
batterie ed inverter che possono avere problemi
di compatibilitd perché appartengono a genera

zioni diverse. «In questo mercato ogni tre mesi
¢’® una nuova configurazione hardware-softwa

re sia su inverter sia su batterie, un po’ come gli
aggiornamenti dei cellulari o dei computers, spie
ga Davide Tinazzi di Energy. <ll modo migliore
per evitare di spendere tempo per allineare gli
aggiornamenti & quello di acquistare inverter
e batterie da un unico canale, che avra cura di
vendere inverter e batterie con simile pericedo di
produzione. Di sicuro si possono trovare super
offerte da parte di chi svuota magazzini in giro
per I'Europa ma proprio il prezzo sta a dire che si
tratta di merce rimasta ferma troppo a lungo, la
cui configurazione potrebbe non essere compati
bile con pezzi acquistati localmente. Comunque,
voglio sottolinearlo, in Italia non si é innescata
una folle guerra dei prezzi come in altri Paesi
europei e cid grazie alla serieta, alle dimensioni
aziendali ed alla capacita di gestione del canale
dei principali operatoris.

C'e poi un'altra considerazione da fare. Storica
mente i prezzi degli inverter non hanno mai evi
denziato un andamento alternato tra alti e bassi
ma al contrario hanno sempre mostrato fluttua
zioni contenute con graduale trend al ribasso. 1l
ridimensionamento del prezzo avviene in manie
ra costante da a . Questo calo é piu contenuto
rispetto a quello che hanno sperimentato i mo
duli e, soprattutto, dipende solo in minima parte
dall'attuale situazione di overstock. Infatti 'an
damento dei prezzi degli inverter non é regolato
solo dal costo della materia prima ma anche e so
prattutto da quello delle componenti elettroniche
che ormai sono piuttosto stabili nel tempo. Per
questo alcuni preduttori di inverter reputano in
teressante vedere se nei prossimi mesi ci sara un
recupero parziale della discesa generata da con
tingenze di mercato e non da costi di produzione.

SISTEMA CON INCLINAZIONE
VARIABILE
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GLI INVERTER TRA C&I E RETROFIT

LE CONSIDERAZIONI ESPRESSE IN MERITO AGLI INVERTER IBRIDI DESTINA-

TI AL COMPARTO RESIDENZIALE NON SONO DEL TUTTO VALIDE PER QUELLO
COMMERCIALE E INDUSTRIALE. ALLO STESSO MODO, ACCANTO ALLE CONFIGU-
RAZIONI DC, ESISTONO | COSIDDETTI INVERTER AC-COUPLED DESTINATI AL RE-
TROFIT. ECCO QUALCHE APPROFONDIMENTO DEDICATO A QUESTI DUE ASPETTI

LA DOMANDA NEL SEGMENTO C&I

to. Qui infatti sono pit diffusi gli inverter di stringa. «
ato un forte incremento dell'installato negli ultimi due
50 la percentuale di impianti che hanno previsto lo storage,
ed hanno optato per inverter ibridi, si riduce fortemente rispetto al residenzial
country manager Italia di Chint Power Systems. ¢In termini di px
e unita, il nos!
venduto é sb
ciato ad oggi vers
gli inverter com
merciali e utility
scale di string
a le motiy

)

— — [ VWA

industriale c'é
sicuramente I'im
portante impegno
economico richie-
sto da! plicazio
ne dello storage
in un impianto
industriale. Anche perché non tutte le aziende necessitano di s re energia per
usarla nelle ore serali e, se I'autoconsumo pud avvenire nelle ore diurne, & piu difficile
che l'imprenditore valuti I'abbinamento all'impianto di un sistema di storage. «Riguar
ai progetti commerciali, penso di poter affermare con un buon grado di certezza che
r di stringa siano i
manager di Kostal. In generale, la domanda in questo comparto é attualmente meno
vivace di quanto gli operatori del mercato si aspettassero. Tuttavia le prospettive per il
prossimo futuro sembrano buone. Infatti si me che il mercato degli iny r trifa
accelerare nei primi mesi del 2024 per merito dei bandi agrivoltaici.

ositivi pit diffusis, conferma Luca Montanari, sales

IL RETROFIT CEDE IL PASSO
Restando i
interventi in retrofit e quindi le config

esidenziale, invece, una considerazione va fatta riguardo gli
Attualmente la
domanda di questi prodotti & molto limitata in Italia e il retrofit rappresenta oggi una
piccola percentuale delle installazioni.

Si prefer infatti util a soluzio brida sostitue: l'inverter e
lasciare l'inverter di stringa e abbinarlo a un ibrido. Al primo, in qu
compito di generazione da fotovoltaico e al secondo la gestione dello sto

gia. Quando l'inverter di stringa ragj il fine vita, & sul

u installazioni nuove e gia
per impianti residen:

zione lato AC del sistema di accumulo pit di 4
bilita di ottimizzare impianti esistenti con tecnolo;
a di potenza, & quasi obbligatorio passare a figurazioni non pit ibride ma
ga ed accumulo in AC. «Infatti, linverter ibrido é un ottimo
ecina di kW di potenza, poi perd sia la tecnologia della parte
pio di un grande edificio, ¢
oni di accumulo in AC abbinate ad inverter di stringa che siano in retrofit o
iega Davide Tinazzi di

a e scarica le batte:

PRINCIPALI FRENI
ALLA DOMANDA
Per riassumere, il mercato degli inverter e so-
prattutto di quegli ibridi & in salute e non carat-
terizzato da particolari allarmismi. Questo nono-
stante il rallentamento della domanda di nuove
i 1l i in ambito residenziale, che a detta
di alcuni player del mercato potrebbe risolversi
temporaneamente per poi ripresentarsi nei pros
simi mesi. «La cancellazione definitiva del Super
bonus sta causando un‘accelerazione nei cantieri
che devono essere chiusi entro fine annos, spiega
Alfonso D'Alessandro di SAJ. «In questo momen-
to, gli installatori sono in affanno per ultimare i
lavori. Questo sara l'ultimo picco correlato all'era
Superbonus. Dal prossimo anno potremo tornare
a registrare numeri reali. Ci aspettiamo un 40-
50% di calo immediato, se non verranno creati
nuovi strumenti incentivantis.
La fine del Superbonus non & l'unica colpevole
di guesto rallentamento. Un ruolo importante
lo ha giocato sicuramente anche l'eliminazione
dello sconto in fattura. «Una mia personale opi-
nione & che l'attuale schema di detrazione fisca-
le, nonostante un impianto fotovoltaico resti tra
le migliori forme di investimento a basso rischio
per ogni risparmiatore, renda poco appetibile cid
che fino a qualche mese fa veniva passato come
gratis o quasis, ammette Luca Montanari, sales
manager di Kostal. In questo senso, la reintrodu-
zione dello sconto in fattura potrebbe essere un
incentivo di interesse come, ad esempio, porta
re da 10 a 5 anni il periodo del recupero fiscale.
<Probabilmente dimezzare tale tempistica sareb-
be ancor piu efficace della stessa reintroduzione
dello sconto in fatturas, aggiunge Montanari. «Al
fine di incentivare ulteriormente la diffusione
dei sistemi d'accumulo, poi, potrebbe avere senso
) per tali logie d'ir ione la de-
trazione al 65% conservando l'attuale 50% per i
sistemi puramente solari senza batterias.
Queste manovre sono auspicabili per aiutare un
comparto, quello residenziale, nel quale i freni
alla domanda si rifanne anche a una oggettiva
riduzione della capacita di investimento del-
le famiglie. Questo fattore si aggiunge a quello
mentale per il quale un privato cittadino difficil-
mente percepisce immediatamente il risparmio o
comunque la stabilizzazione dell'oscillazione dei
costi energetici conseguente all'installazione di
un impiantoe fotovoltaice con accumule. E quindi
risulta restio ad affrontare l'investimento.
C¢ invece chi sostiene che & proprio lo schema
incentivante ad alimentare una cultura volta
all'attesa di sussidi, piuttosto che a supportare la
diffusione della consapevolezza dei reali bene-
fici del fotovoltaico. «Lo abbiamo visto nel post
Conto Energia e lo stiamo vedendo nel post Su-
perbonus. La domanda é frenata in attesa proba-
bilmente di nuovi supporti governativis, spiega
Pietro Gintoli, country manager Italia di Chint
Power Systems. <In realta, oggi pit che mai gli
sviluppi tecnologici, la disponibilit di prodotto,
i costi ai minimi, la tendenza all'elettrificazione
dei consumi energetici domestici, uniti alle incer
tezze dei costi dell'elettricita e al 50% di sconto
sempre valido per il fotovoltaico, indicano nel so-
lare uno strumento estremamente conveniente
per consentire al privato di ottimizzare i propri
costi e di gestire con maggiore autonomia il pro-
prio fabbisognos.

IL RUOLO DELL'INSTALLATORE
Accanto a2 uno schema normativo pia stabile che
non confonda e non crei incertezze, serve dun
que una costante promozione dei benefici a tutto
tondo correlati a un investimento nel fotovoltai-
co e, soprattutto, a un impianto dotato di sistema
di storage. Questo, tenendo a mente che la clien-
tela tipo per gli inverter ibridi & rappresentata da
consumatori che hanno una visione di lungo ter-
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m Prodotto di punta:
Inverter ibrido

La gamma spazia dagit serie B-1

nverter della serie B-1

alfa nuova serie ibrida Inverter ibrido disponibde nefle

trifase F-3, finoalla potenze comprese tra 3.6 kW

serle sempve trifase per €6 KW. Garantisce prestazion|

[mplanti industriali G-3 ottimal in combinazione con
le batterie Viessmann ad alta
tensione, disponibili con capacita
da 7 a 24 kWh. Presenta (noltre
Junzione backup per operare in
candizionl & blackout © mancan-
zadirete.

“IL MERCATO LASCIA SPAZIO A PROFESSIONISTI
CHE PROPONGONO SISTEMI COMPLETI”
Francesco Zaramella, product manager moduli fotovoltaici nuove energie

«La nostra strategle commerciale continua a focalizzars( sulla costruzione &f una base clienti
compaosta da (nstallatort altamente qualificett, capact di of frire non solo un prodatto, ma una
soluzione completa. Abblamo sempre attriduito grande Importanza alla formazione trasver -
safe, @ tuttl ( livelli, iniziando dal reparto commerciale e trasferendo competenze approfondite
sul nestri prodotti in ogni direzione, a 340 gradi. Crediamo che questo approccio possa ri-
sultare vincente in un mercato che, come gid visto (n passato, & destinato a evolverst. Questo
cambiamento of frird sempre pil spezio al verl professionist( che, nel contesto di mercato,
sona [n grado di fernire non solo un prodotto, ma una seluzione completa per sodaisfare

le esigenze del diente finale. La nostra visione & ovientata a essere In sintonda con questa evoluzione di mercato,
continuando a supportare e collaborare con | professionisti che condividono la nostra visione af of frire soluziont
complete e & alta gualitds.
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